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CARTA DEL

PRESIDENTE

Tengo el placer de presentar los resultados del nuevo Barometro del
Comercio de Segovia, la encuesta sectorial que elaboramos
periodicamente y que mantenemos confiando, ahora mas que nunca,
en su utilidad.

Sin vuestra colaboracion, sin vuestra dedicacion y tiempo, no seria
posible, asi que vaya de antemano mi agradecimiento. Es importante
que desde la Agrupacion contemos con datos fiables, actualizados, que
nos ayuden a conocer de primera mano cual es la situacion del sector
empresarial al que representamos y cuyos intereses defendemos y
promocionamos.

A partir de los resultados de las encuestas, nuestra mision es enfocar
nuestro trabajo a vuestras demandas con mayor garantia de acierto. Lo
mismo queremos para la Administracion, teniendo en cuenta la
importancia de nuestro sector.

Espero que la informacion sea de tu interés y, de nuevo, gracias por tu
tiempo y por tu colaboracion.



INTRODUCCION

Con esta decimotercera edicion del Barometro pretendemos realizar una
fotografia fija, actual, de las variables que nos indican el estado de
nuestro sector, preguntando sobre el volumen de ventas, el empleo o el

acceso a financiacion.

Resulta muy importante contar con datos reales, y por tanto fiables,
para abordar un analisis acertado, y no solo del presente, sino del

futuro a corto y medio plazo mediante la prospeccion.

Ambas perspectivas temporales son fundamentales para poder disponer
de una nueva radiografia que nos va a resultar de utilidad para disenar

la estrategia de nuestra representacion y prestacion de servicios.



METODOLOGIA

El barometro se ha creado sobre una muestra de diferentes
subsectores representativos de nuestro sector. Las encuestas estan

realizadas por personal de esta Agrupacion.

La muestra se ha estratificado de manera proporcional considerando

el peso que tenian:
- El subsector comercial.

- La zona de la poblacion en la que se encuentran ubicados los

establecimientos.

Las encuestas se han realizado telefonicamente a propietarios,
gerentes y encargados del sector. Los comercios han sido

seleccionados aleatoriamente.
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Evolucion de las

ventas en el primer
semestre de 2017

Hemos preguntado a los encuestados por la evolucion de las
ventas en el primer semestre de 2017: un 27% nos ha dicho
que ha sido peor que en el mismo periodo del ano pasado,
oscilando la disminucion desde un 2% hasta un 30%; un
35%, sin embargo, ha mejorado sus ventas respecto desde un
3% hasta un 20%; y un 38% que sus ventas se han
mantenido igual.

Mejor respecto a 2016

m Igual respecto a 2016

m Peor respecto a 2016

38%



Perspectivas de la

evolucion de ventas
en el segundo
semestre de 2017

Mejor respecto a 2016
30% w Igual respecto a 2016

B Peor respecto a 2016

Respecto a la prevision de ventas para el resto del ano, un 50% de
los encuestados considera que mejoraran: los porcentajes estimados
de mejora oscilan desde un 4% hasta un 15%. Un 32% de los
comerciantes cree que las ventas se mantendran, y un 18% estima
que empeoraran. Hay quien expresa que las ventas llegaran a
reducirse hasta un 20%.



Respecto a como deben regularse los periodos de rebajas,
un 23% de los encuestados esta a favor de que exista
libertad para que cada empresa decida cuando estipular el

periodo de rebajas. Sin embargo, un 77% cree que debe

estar regulado y con limitaciones temporales.

<Como cree que
deben regularse los

periodos de rebajas?

Con limitaciones temporales y comunes, como en la normativa anterior

m Libertad para que cada empresa las establezca en cualquier época y el tiempo que
considere



JCree que el

consumidor tiene
mas tendencia a

consumir que en
afios anteriores?

Hemos preguntado si se aprecia que existe una tendencia
creciente a consumir respecto a anos anteriores. Un 35%
considera que no, mientras que el 65% restante afirma que

si esta aumentando.

mSi ®mNo

65%




Contratacion

Respecto al empleo, un 97% de los comerciantes mantendra su
plantilla en lo que resta de este 2017, mientras que tan solo un
3% la incrementara. Segun nuestros encuestados, no habra
disminuciones de plantilla, un dato que mejora respecto al
pasado barometro donde si nos encontramos con esas

disminuciones

97%

3%

Mantendra la plantilla Aumentara la plantilla



Respecto a la intencion de solicitarlas este ano, un 90% afirmo6 que no
las solicitara, mientras que un 10% de los comerciantes si tiene

intencion de solicitarlas

= Si mNo
+Ha solicitado 10%
SUbVenCIOneS para el La siguiente cuestion que planteamos a los empresarios fue la solicitud
eStableCImlentO de subvenciones. La mayoria de los comerciantes, concretamente un
COmQI‘CIal? 97%, declar6 que no pidié ninguna subvencion a las Administraciones

Publicas el curso, pasado mientras que un 3% si solicité algun tipo de

subvencion

97% mSi "~ No




Respecto a la financiacion de los comerciantes
encuestados, el 22% afirma precisar de financiacion ajena

para las necesidades de su empresa, mientras el 78%

JPrecisa de

ﬁnanciaci(’)n restante afirma que no es necesaria

ajena para las
necesidades de
su empresar

Si mNo



JSolicitara
financiacion a

entidades financieras
para necesidades de
su empresar’

La concesion de créditos por parte de las entidades financieras es un
asunto de plena actualidad. En este sentido preguntamos a los
comerciantes si iban a demandar créditos, a lo que el 85% de los
encuestados contesto negativamente y el 15% manifesto que iba a pedir

financiacion para sus negocios.

15%

Si

" No




